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PROJEKT REZOLUCJI PARLAMENTU EUROPEJSKIEGO

w sprawie finansowania handlu i inwestycji unijnych MSP: latwiejszy dostep do kredytu
w celu wsparcia internacjonalizacji
(2012/2114(INI))

Parlament Europejski,

uwzgledniajagc komunikat Komisji do Parlamentu Europejskiego, Rady, Europejskiego
Komitetu Ekonomiczno-Spotecznego i Komitetu Regionéw zatytutowany ,,Globalny
wymiar Europy — Konkurowanie na $wiatowym rynku — Wktad w strategi¢ wzrostu
gospodarczego i zatrudnienia UE” (COM(2006)0567),

uwzgledniajac komunikat Komisji zatytutlowany ,,W kierunku kompleksowej europejskiej
polityki dotyczacej inwestycji migdzynarodowych” (COM(2010)0343),

uwzgledniajgc komunikat Komisji do Parlamentu Europejskiego, Rady, Europejskiego
Komitetu Ekonomiczno-Spotecznego i Komitetu Regiondéw zatytutowany ,,Handel,
wzrost 1 polityka Swiatowa — polityka handlowa jako kluczowy element strategii Europa
20207 (COM(2010)0612),

uwzgledniajagc Porozumienie w sprawie barier technicznych w handlu (porozumienie
TBT) przyjete w 1994 r. stanowiace czgs$¢ wielostronnych negocjacji handlowych Rundy
Urugwajskiej w ramach GATT!,

uwzgledniajac rozporzadzenie Rady (WE) nr 3286/94 z dnia 22 grudnia 1994 r.
ustanawiajgce procedury wspdlnotowe w zakresie wspdlnej polityki handlowej w celu
zapewnienia wykonania praw Wspolnoty zgodnie z zasadami handlu migdzynarodowego,
w szczegdlnosei tymi ustanowionymi pod auspicjami Swiatowej Organizacji Handlu?
(rozporzadzenie o barierach w handlu),

uwzgledniajac sprawozdanie w sprawie S$wiatowych inwestycji Konferencji Narodow
Zjednoczonych do spraw Handlu i Rozwoju z 2011 r.,

uwzgledniajac sprawozdania Organizacji Wspotpracy Gospodarczej i Rozwoju,
Swiatowej Organizacji Handlu i Konferencji Narodéw Zjednoczonych do spraw Handlu

1 Rozwoju w sprawie srodkow grupy G20 dotyczacych inwestycji 1 zwigzanych z handlem
(od potowy pazdziernika 2010 r. do kwietnia 2011 r.),

uwzgledniajac ramy polityki inwestycyjnej Organizacji Wspotpracy Gospodarczej
1 Rozwoju,

uwzgledniajac swoja rezolucje legislacyjng z dnia 13 wrze$nia 2011 r. w sprawie wniosku
dotyczacego rozporzadzenia Parlamentu Europejskiego i Rady w sprawie zastosowania
niektorych wytycznych w dziedzinie oficjalnie wspieranych kredytow eksportowych?,

!http://www.wto.org/english/docs_e/legal e/17-tbt.pdf
2Dz.U.L 349231.12.1994, s. 71.
3 Teksty przyjete, P7_TA(2011)0363.
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uwzgledniajac swoje wczesniejsze rezolucje, a zwlaszcza rezolucje z dnia 13 pazdziernika
2005 r. w sprawie perspektyw stosunkow handlowych pomiedzy UE i Chinami!, rezolucje
z dnia 1 czerwca 2006 r. w sprawie transatlantyckich stosunkow gospodarczych migdzy
UE i Stanami Zjednoczonymi?, rezolucje z dnia 28 wrze$nia 2006 r. w sprawie stosunkow
gospodarczych i handlowych Unii Europejskiej z Indiami3, rezolucje z dnia 12
pazdziernika 2006 r. w sprawie stosunkow gospodarczych 1 handlowych migdzy UE

a Mercosurem w perspektywie zawarcia mi¢gdzyregionalnego uktadu o stowarzyszeniu®,
rezolucje z dnia 22 maja 2007 r. w sprawie Europy w czasach globalizacji — zewnetrznych
aspektow konkurencji®, rezolucj¢ z dnia 19 czerwca 2007 r. w sprawie stosunkoéw
gospodarczych i handlowych UE z Rosjg$, rezolucj¢ z dnia 19 lutego 2008 r. w sprawie
strategii UE na rzecz latwiejszego dostepu do rynku dla europejskich eksporterow?,
rezolucje z dnia 24 kwietnia 2008 r. ,,Ku zreformowanej Swiatowej Organizacji Handlu™s,
rezolucje z dnia 5 lutego 2009 r. w sprawie stosunkéw handlowych i gospodarczych

z Chinami®, rezolucj¢ z dnia 26 marca 2009 r. w sprawie umowy o wolnym handlu
mig¢dzy UE a Indiami', rezolucj¢ z dnia 21 pazdziernika 2010 r. w sprawie stosunkow
handlowych Unii Europejskiej z Ameryka Lacinska'!, rezolucje z dnia 17 lutego 2011 r.
w sprawie umowy o wolnym handlu miedzy UE a Republikg Korei!'?, rezolucj¢ z dnia

6 kwietnia 2011 r. w sprawie przysztej europejskiej polityki inwestycji
mig¢dzynarodowych!3, rezolucj¢ legislacyjng z dnia 10 maja 2011 r. w sprawie wniosku
dotyczacego rozporzadzenia Parlamentu Europejskiego 1 Rady ustanawiajacego przepisy
przejSciowe w zakresie dwustronnych umow inwestycyjnych miedzy panstwami
cztonkowskimi a panstwami trzecimi'#, rezolucj¢ z dnia 11 maja 2011 r. w sprawie stanu
negocjacji nad umowg o wolnym handlu UE-Indie'3, rezolucje z dnia 11 maja 2011 r.

w sprawie stosunkow handlowych UE-Japonial, rezolucj¢ z dnia 8 czerwca 2011 r.

w sprawie stosunkéw handlowych UE-Kanada'!” oraz rezolucje z dnia 29 czerwca 2011 r.
w sprawie nowej polityki handlowej dla Europy w ramach strategii ,,Europa 2020”3,

uwzgledniajac sprawozdanie Komisji dla Rady Europejskiej zatytutowane ,,Sprawozdanie
w sprawie barier w handlu 1 inwestycjach — 2011 r. Wlaczenie naszych strategicznych
partnerow gospodarczych w dziatania na rzecz poprawy dostgpu do rynku: priorytetowe
dzialania w celu zniesienia barier w handlu” (COM(2011)0114),

' Dz.U. C 233 E 2 28.9.2006, s. 103.
2Dz.U. C 298 E z 8.12.2006, s. 235.
3Dz.U. C 306 E z 15.12.2006, s. 400.
4Dz.U. C308 E z16.12.2006, s. 182.
>Dz.U. C 102 E z 24.4.2008, s. 128.
6Dz.U. C 146 E z 12.6.2008, s. 95.
"Dz.U. C 184 E 2 6.8.2009, s. 16.
8Dz.U. C 259 E 229.10.2009, s. 77.
°Dz.U.C 67E z183.2010, s. 132.
10Dz U.C117E z6.5.2010, s. 116.
1'DzU.C12Ez15.1.2011, 5. 256.

12 Teksty przyjete, P7_TA(2011)0063.
13 Teksty przyjete, P7_TA(2011)0141.
14 Teksty przyjete, P7_TA(2011)0206.
15 Teksty przyjete, P7_TA(2011)0224.
16 Teksty przyjete, P7_TA(2011)0225.
17 Teksty przyjete, P7_TA(2011)0257.
18 Teksty przyjete, P7_TA(2011)0255.
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— uwzgledniajac swoja rezolucje z dnia 13 grudnia 2011 r. w sprawie barier w handlu
i inwestycjach! ,

— uwzgledniajac komunikat Komisji do Parlamentu Europejskiego, Rady, Europejskiego
Komitetu Ekonomiczno-Spotecznego 1 Komitetu Regiondéw zatytutowany ,,Mate
przedsigbiorstwo, wielki §wiat — nowe partnerstwo na rzecz pomocy MSP
w wykorzystaniu szans na §wiatowych rynkach” (COM(2011)0702),

— uwzgledniajgc komunikat Komisji zatytulowany ,,Plan dzialania na rzecz utatwienia
dostepu do finansowania dla MSP” (COM(2011)0870),

— uwzgledniajac sprawozdanie Komisji dla Rady Europejskiej zatytutowane ,,Sprawozdanie
w sprawie barier w handlu 1 inwestycjach — 2012 r.” (COM(2012)0070),

— uwzgledniajac sprawozdanie MKF/Banku Swiatowego ,,Doing Business 2012:
prowadzenie dzialalnosci gospodarczej w bardziej przejrzystym §wiecie” (zwanego dalej
,wskaznikiem Doing Business 2012”),

— uwzgledniajac swoja rezolucj¢ z dnia 3 lipca 2012 r. w sprawie atrakcyjnos$ci
inwestowania w Europie? ,

— uwzgledniajac art. 48 Regulaminu,
— uwzgledniajac sprawozdanie Komisji Handlu Miedzynarodowego (A7-0367/2012),

A. majac na uwadze, ze od momentu wejscia w zycie Traktatu z Lizbony wspdlna polityka
handlowa, na mocy art. 207 TFUE, obejmuje bezposrednie inwestycje zagraniczne (BI1Z)
1 lezy w wylacznej gestii UE; majac na uwadze, ze panstwa cztonkowskie moga
negocjowac 1 zawiera¢ dwustronne umowy inwestycyjne tylko wowczas, gdy zostaly do
tego upowaznione przez Uni¢; majac na uwadze, ze wymagane jest uzyskanie zgody
Parlamentu w przypadku wszystkich uméw o handlu i umoéw inwestycyjnych
negocjowanych przez Komisje w imieniu Unii;

B. majac na uwadze, ze zgodnie ze sprawozdaniem UNCTAD za 2011 r. UE pozostaje
kluczowym obszarem, ktory przyciaga BIZ; majac na uwadze, ze z drugiej strony dane
Eurostatu pokazuja, iz catkowite wyptywy z UE-27 w postaci BIZ spadty o 30%

w 2008 r., o kolejne 28% w 2009 r. oraz o dodatkowe 62% w 2010 r.;

C. majac na uwadze, ze zgodnie ze wskaznikiem Doing Business 2012 panstwa
cztonkowskie stanowig jedynie 40% (a cztonkowie strefy euro zaledwie 26%) 35 krajow
przodujacych w dziedzinie przedsigbiorczosci na szczeblu Swiatowym;

D. majac na uwadze, ze Komisja szacuje, iz 99% wszystkich przedsigbiorstw w UE to male 1
$rednie przedsigbiorstwa (MSP) i ze 92% tych MSP to mikroprzedsigbiorstwa
zatrudniajace od jednego do dziewigciu pracownikow, 6,7% to mate przedsigbiorstwa
zatrudniajace od 10 do 49 pracownikéw a 1,1% to Srednie przedsigebiorstwa zatrudniajace
od 50 do 249 pracownikéw; majac na uwadze, ze MSP to 23 miliony podmiotow, ktore

1 Teksty przyjete, P7_TA(2011)0565.
2 Teksty przyjete, P7_TA(2012)0275.
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tworza podstawe gospodarki unijnej, zapewniajac dwie trzecie miejsc pracy w sektorze
prywatnym;

. majac na uwadze, ze MSP, w tym mikroprzedsiebiorstwa, maja odmienny charakter

1 odmienne potrzeby wynikajace ze szczegodlnej natury sektora przemystowego lub sektora
ustugowego, w ktorych dzialaja, panstwa cztonkowskiego lub nawet regionu, w ktorym
prowadzg dziatalnos$¢, z ich rozmiaru, z ich modelu biznesowego, z kultury
przedsigbiorczo$ci oraz z otoczenia biznesowego, niezaleznie od tego, czy prowadzona
dziatalnos¢ jest dziatalno$cig miedzynarodows, czy dotyczy ona jednolitego rynku; majac
na uwadze, Ze staja one wobec réoznych wyzwan w ramach wtasciwych dla nich cykli
koniunkturalnych;

. majac na uwadze, Ze brak finansowania, obok stabszego ducha przedsigbiorczosci niz w

innych krajach uprzemystowionych, pozostaje jednym z glownych wyzwan w kontekscie
konkurencyjnosci przedsigbiorstw i przedsigbiorczo$ci w UE, za$ ciagglta fragmentacja
regulacyjna oraz nadmierna biurokracja nadal ograniczaja zdolno$é MSP do dostosowania
si¢ do energo- 1 zasobooszczednej gospodarki oraz do ekspansji na rynki poza krajem
pochodzenia, zarowno na jednolitym rynku, jak 1 w wymiarze Swiatowym;

. majac na uwadze, ze 44% MSP twierdzi, ze znaczaca bariera na drodze do

internacjonalizacji jest brak odpowiednich informac;ji;

. majac na uwadze, ze opor europejskich MSP przed rozwijaniem dzialalnosci na skale

migdzynarodowg wynika gléwnie z braku analizy lub wstepnej analizy ich mozliwosci
eksportowych;

majac na uwadze, Ze znaczaca liczba europejskich MSP jest zaangazowana w
migdzynarodowa dzialalno$¢ eksportowa (25% wszystkich MSP), a jedynie 13%
europejskich MSP prowadzi dziatalno$¢ na rynkach poza UE i Ze tylko 4% nieaktywnych
na arenie miedzynarodowej MSP ma konkretne plany dotyczace rozpoczecia dziatalnosci
migdzynarodowej w najblizszej przysztosci; majac na uwadze, ze w przypadku niektorych
MSP internacjonalizacja nie jest mozliwa z uwagi na ich profil biznesowy oraz rozmiar;

majac na uwadze, ze tylko 10% mikroprzedsigbiorstw korzysta z juz ponad 300
dostepnych programoéw wsparcia publicznego, a z uwagi na duza liczbe programow
wsparcia MSP maja trudno$ci z rozpoznaniem oraz skorzystaniem z pomocy, ktora jest
faktycznie dostepna;

. majac na uwadze, ze europejskiec MSP sa szczegolnie dotknigte $wiatowym kryzysem

gospodarczym i finansowym, i Ze nalezy rowniez wspiera¢ ich internacjonalizacj¢ poza
jednolitym rynkiem;

. majac na uwadze, ze w przeciagu ostatnich dwoch lat systematycznie niemal jedna trzecia

MSP, ktore sktadaty wniosek o pozyczke bankowa, takiej pozyczki nie uzyskata lub
uzyskala kredyt nizszy niz ten, o ktéry wnioskowata; majac na uwadze, Ze najwigkszy
procent odrzuconych wnioskéw dotyczyt mikroprzedsigbiorstw;

. majac na uwadze, ze w ramach Programu ramowego na rzecz konkurencyjnosci i

innowacji (CIP) podkreslono, Ze nalezy umozliwi¢ instytucjom finansowym udostepnienie
30 miliardow EUR nowych funduszy dla ponad 315 000 MSP w okresie 2007-2013; oraz
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majac na uwadze, ze Europejski Bank Inwestycyjny (EBI) udostepnit ok. 40 miliardéw
EUR pozyczek dla MSP, z ktérych skorzystato ponad 210 000 MSP w latach 2008-2011;

. majac na uwadze, ze na lata 2014-2020 Komisja zaproponowala nowy Program na rzecz
konkurencyjnosci przedsiebiorstw i MSP (COSME), w ktorym przewiduje sie
wprowadzenie instrumentu gwarancji kredytowej dla przedsiebiorstw i MSP,
zapewniajacego gwarancje dla instrumentéw finansowania dtuznego, poprzez pozyczki,
pozyczki podporzadkowane i partycypacyjne lub leasing, majace na celu ograniczenie
szczegblnych trudnosci, jakie MSP napotykaja w uzyskiwaniu funduszy na swéj rozwéj, i
ze w programie tym proponuje si¢ sekurytyzacje portfeli dtuznych MSP, majaca na celu
pozyskanie dodatkowych $rodkéw na pokrycie dtugu dla MSP, a planowany budzet
programu wyniesie 2,5 miliarda euro;

. majac na uwadze, ze doswiadczenie panstw cztonkowskich w zakresie polityki wsparcia
na rzecz internacjonalizacji MSP i mikroprzedsigbiorstw oraz instytucji spoteczenstwa
obywatelskiego (izb handlowych, stowarzyszen przedsigbiorcoOw itp.) stanowi ogromny
kapitat do§wiadczen pomocny przy projektowaniu nowych, skutecznych i wydajnych
strategii politycznych w tej dziedzinie;

. majac na uwadze, ze polityka wsparcia MSP wprowadzana na szczeblu europejskim
powinna mie¢ charakter pomocniczy, dodatkowy i uzupeiniajacy wzgledem istniejacych
srodkow, przyczyniac si¢ do tworzenia europejskiej warto$ci dodanej, unika¢ powielania
dziatan 1 pokrywania si¢ z istniejgcymi programami na szczeblu krajowym, regionalnym 1
lokalnym oraz zapewnia¢ wigksza koordynacj¢ programowa i operacyjna;

. majac na uwadze, ze w sprawozdaniu Komisji w sprawie barier w handlu i inwestycjach
podaje si¢ przyktady tego, jak dostep UE do rynkéw réznych krajéw na §wiecie, w tym
krajow uprzemystowionych, najwiekszych wschodzacych gospodarek 1 cztonkéw WTO,
utrudniajg w wigkszym zakresie rozmaite bariery pozataryfowe niz cta, od ktorych

W znacznym stopniu odstepuje si¢ w miare postepu globalizacji; majgc na uwadze, ze
przepisy WTO zakazuja stosowania barier pozataryfowych;

. majac na uwadze, ze w razie koniecznos$ci UE powinna wspiera¢ swoj przemyst i
przedsigbiorstwa oraz aktywnie ich broni¢, w tym MSP, w obliczu naruszania
uzgodnionych regul, norm WTO 1 zasad przez swoich partneréw handlowych, stosujac
przy tym wszelkie odpowiednie i proporcjonalne srodki; majac na uwadze, Zze uzycie
wielostronnych 1 dwustronnych mechanizmoéw rozstrzygania sporow, zwlaszcza zgodnych
z zasadami WTO instrumentéw ochrony handlu, powinno by¢ $rodkiem ostatecznym;

. majac na uwadze, ze brak pewnosci prawa co do inwestycji jest kluczowym czynnikiem
zniechecajacym MSP do internacjonalizacji oraz ze absolutnie konieczne jest
ustanowienie z naszymi partnerami handlowymi ram prawnych gwarantujacych pewnos¢
prawa; majac na uwadze, ze UE musi chroni¢ interesy spotek europejskich, w
szczegblnosci MSP, przed naruszeniem pewnosci prawa co do inwestycji w krajach
nienalezacych do UE;

. nalega, by Komisja, a w stosownych przypadkach panstwa czlonkowskie sprzyjaly
udziatowi MSP — i odpowiednio mikroprzedsiebiorstw — w §wiatowych rynkach poprzez
wprowadzanie odpowiednich §rodkdéw na rzecz ich internacjonalizacji, a w szczego6lno$ci
ich dalszej integracji z jednolitym rynkiem UE, w tym fatwiejszego dostepu do kapitatu 1
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regularnie aktualizowanych informacji o mozliwoéciach biznesowych za granicg, jak
rowniez skutecznych instrumentéw ochrony handlu, ukierunkowanych na zapewnienie
nalezytej ochrony MSP przed nieuczciwym dumpingiem i subsydiami w celu
zagwarantowania uczciwe] konkurencji z panstwami trzecimi, jednoczesnie zapewniajac
ochrong praw cztowieka, praw pracowniczych, praw socjalnych oraz ochrone¢ srodowiska
w panstwach trzecich;

2. zwraca uwagg, ze MSP napotykaja rowniez trudnosci wynikajace przede wszystkim ze
spadku popytu krajowego w wyniku kryzysu gospodarczego;

.i—i

Dostep do informacji

3. podkresla konieczno$¢ usprawnienia procesu zbierania danych na szczeblu
przedsigbiorstw, tak aby zwigkszy¢ §wiadomos$¢ w kwestii potrzeb matych, $rednich 1
mikroprzedsigbiorstw, dzieli¢ si¢ najlepszymi praktykami i zapewnia¢ tym podmiotom
lepiej ukierunkowane wsparcie, zarowno na szczeblu krajowym, jak 1 UE; wzywa tez do
regularnego przeprowadzania analiz kosztow i1 korzysci, tak aby oceni¢ skutecznosé
takiego wsparcia, ze szczegdlnym uwzglednieniem innowacyjnosci 1 konkurencyjnosci
matych, $rednich 1 mikroprzedsigbiorstw, zarowno na jednolitym rynku, jak 1 globalnie;

4. podkresla przede wszystkim potrzebe przeprowadzenia rozpoznania majgcego na celu
okreslenie istniejacych i brakujacych programoéw wsparcia na szczeblu krajowym oraz na
szczeblu UE, tak aby unikng¢ dublowania programoéw lub powstawania luk, z wtaczeniem
istniejacych juz dostawcow ushug oraz strategii pomocowych we wspolpracy z agencjami
krajowymi; zachgca wtadze panstw cztonkowskich do stworzenia podobnych, jednolitych
internetowych baz danych dotyczacych krajowych i regionalnych zrodet finansowania;

5. podkresla koniecznos$¢ dokonania oceny dostgpnego rynku z uwagi na rosngcg
internacjonalizacje oraz dalszego promowania rozwoju MSP w ramach rynku
wewnetrznego; uwaza, ze rozw6j MSP w ramach rynku wewnetrznego jest rownie wazny
jak rozwoj MSP za granica;

6. uwaza, ze z punktu widzenia konkurencyjnos$ci 1 wzrostu UE niezbedne jest utworzenie
sieci stanowiacej cze$¢ platformy cyfrowej, ktora skupiataby krajowe centra pomocy dla
MSP, izby handlowe, agencje kredytow eksportowych, stowarzyszenia biznesowe
1 Komisje w celu zapewnienia przedsigbiorstwom w UE, a w szczego6lnos$ci eksporterom
1 importerom, doktadnych informacji w odpowiednim czasie oraz w formie przyjaznej dla
odbiorcy, udzielanych w pojedynczych punktach kontaktowych, tak aby mogly one
w peni korzysta¢ z nowej unijnej wspolnej polityki handlowej;

I1. Doste¢p do kapitalu

7. podkresla, ze powtarzajace si¢ trudnosci z uzyskaniem dostgpu do kapitatu to jeden
z kluczowych czynnikéw uniemozliwiajgcych internacjonalizacje MSP; wzywa rzady
krajowe do wspierania MSP poprzez oficjalnie popierane kredyty eksportowe, i unikania
przy tym zaktocen konkurencji w UE, a takze do przeznaczania wystarczajacych funduszy
dla MSP (np. w postaci specjalnych pozyczek, wspotfinansowania i kapitalu wysokiego
ryzyka), tak aby pomoc w przezwycigzeniu problemu dezinwestycji i delewarowania po
stronie bankow; podkresla, ze takie finansowanie nalezy zapewnié MSP, ktore juz
prowadza dzialalno$¢ eksportowa i1 ktore moga przedstawi¢ wiarygodny biznes plan w
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10.

11.

12.

13.

14.

zakresie zwigkszenia badz konsolidacji posiadanych udziatéw w rynku oraz tworzenia
miejsc pracy, szczegdlnie dla ludzi mtodych;

uwaza, ze w celu wzmocnienia gospodarki UE nie nalezy zapomina¢ o wsparciu dla
nowych przedsiebiorstw oferujacych innowacyjne towary i ustugi oraz dla MSP, ktore
wymagaja inwestycji poczatkowych lub dalszych, zaréwno gdy dziataja one na jednolitym
rynku, jak 1 wtedy, gdy chca si¢ rozwija¢ poprzez internacjonalizacje;

wzywa zatem rzady krajowe do wspierania MSP poprzez zbadanie mozliwosci utworzenia
m.in. funduszy inwestycyjnych dla MSP, w ktore kazdy europejski obywatel mogltby
inwestowac oszczednosci;

apeluje o to, by oficjalnie popierane kredyty eksportowe byly zgodne z wytycznymi
OECD, a takze o wspieranie projektow, ktore sg zgodne z normami ochrony srodowiska i
normami pracy;

wzywa do dostosowania wsparcia udostepnionego MSP w zakresie dostepu do kapitatu
zgodnie z zapotrzebowaniem odpowiednich i okreslonych MSP w celu uniknigcia
podejscia polegajacego na probie znalezienia rozwigzania uniwersalnego dla wszystkich;
odnotowuje w zwigzku z tym, ze w ramach przemystu w UE wystepuje szereg profili
biznesowych i konieczne jest uwzglednienie wielkosci MSP, struktury, obszaru ich
dzialania oraz lokalizacji geograficznej;

uwaza, ze pilnie potrzebna jest cato§ciowa strategia na rzecz finansowania handlu,
ukierunkowana na wspieranie internacjonalizacji MSP; uwaza, ze UE powinna w sposob
proaktywny promowacé i wspiera¢ narzedzia stymulujace rozwéj MSP w sektorach
strategicznych, szczegolnie w przypadku dziatalnosci wytworczej charakteryzujacej sig
wysoka warto$cig dodang, ktora daje przewage konkurencyjng nad gospodarkami
wschodzacymi, jak réwniez miejsca pracy wysokiej jakosci dla europejskich obywateli;
w zwigzku z tym podkresla potrzebe¢ identyfikacji obiecujacych nisz rynkowych

1 wspierania ich rozwoju;

wzywa Komisj¢ do przeanalizowania europejskiego rynku aniotow biznesu i innych
podobnych rynkow na §wiecie w celu wyciggniecia wnioskow i1 tworzenia zdolnosci
menadzerdw sieci aniotow biznesu w UE; zachgca banki oraz inne instytucje finansowe
do przekazywania klientom bedacym MSP regularnie aktualizowanych informacji
dotyczacych dostepnych instrumentéw finansowych, w tym sieci wsparcia MSP oraz
aniotow biznesu; zwraca si¢ rowniez do Komisji do zapewnienie stosownych informacji w
tej sprawie;

uznaje istnienie mocno ugruntowanych i majacych duze do§wiadczenie systemow
wsparcia MSP na szczeblu krajowym, oferujacych dostep do kredytow eksportowych
poprzez agencje kredytow eksportowych; uwaza, ze kontynuowanie tego dziatania jest
uzasadnione; uwaza jednak, ze w perspektywie sredniookresowej ustanowienie
systematycznego wsparcia w kredytach eksportowych na szczeblu UE, wraz z
ustanowieniem narzedzia w obszarze eksportu/importu MSP, w oparciu o ktére udzielano
by MSP dodatkowego wsparcia za posrednictwem agencji kredytow eksportowych na
podstawie najlepszych praktyk krajowych, wymaga dalszej dyskusji; uwaza, ze takie
dodatkowe wsparcie mogloby obejmowac pozyczki uprzywilejowane i pozyczki o statej
stopie oprocentowania, krotkoterminowy kapitat obrotowy i refinansowanie, finansowanie
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kapitatowe oraz rozwigzania z zakresu ubezpieczen gospodarczych;

15. zwraca uwage na dziatania regulacyjne 1 prawne, jakie nalezy podja¢, aby poprawic
dostep MSP do zabezpieczen, tj. na:

— redukcje barier w zakresie rejestracji wlasnosci (np. poprzez tworzenie biur informacji
kredytowej);

— obnizenie kosztow wdrazania po stronie pozyczkodawcow 1 podnoszenie ogdlnej
jakosci informacji finansowych na temat MSP, tak aby zwigkszy¢ ich zdolno$¢
kredytowa w oczach pozyczkodawcow;

16. wskazuje na potrzebe zapewnienia MSP pomocy finansowej i technicznej
skoncentrowanej na badaniach rynkowych, doradztwie finansowym w dziedzinie
zarzadzania projektami i eksportu, doradztwie prawnym (np. w kwestii klauzul
korekcyjnych badz kar za opdznienia czy zwioki w platnosciach), zobowigzaniach
celnych i podatkowych, walce z podrabianiem, a takze prezentacji przedsigbiorstw na
targach 1 imprezach stuzacych nawigzywaniu kontaktow biznesowych (np. w celu
znalezienia dystrybutorow w panstwie trzecim);

17. podkresla, ze nalezy tez koniecznie skupi¢ si¢ na kwestii wypetnienia luki kredytowe;]
w przypadku mikroprzedsigbiorstw; podkresla pozyteczng rol¢ drobnych pozyczek w
umozliwianiu tworzenia takich przedsigbiorstw; ponownie stwierdza, ze nawet w
przypadku niszy rynkowej niewielkie kwoty BIZ réwniez moga stymulowa¢ oddolne
inicjatywy biznesowe, generujgc wzrost 1 trwaty rozwdj na szczeblu lokalnym (np. rozwoj
rzemiosta);

18. wzywa do zacie$niania partnerstw publiczno-prywatnych przy zapewnianiu kapitatu
zalazkowego 1 kapitatu wysokiego ryzyka matym, §rednim i mikroprzedsigbiorstwom w
UE, doprowadzajac do podziatu ryzyka inwestycyjnego; w tym kontekscie podkresla
pozytywna rolg, jaka zarowno instytucje mikrofinansowe, jak 1 fundusze na rzecz
przedsiebiorczosci spolecznej moga odgrywac w tworzeniu mozliwosci biznesowych, z
ktoérymi powiazane sg tez wazne cele spoteczne, etyczne i Srodowiskowe;

I11. Zalecenia dotyczace konkretnych dzialan

19. wzywa do podejmowania na szczeblu krajowym i unijnym wysitkow na rzecz
uproszczenia otoczenia biznesowego dla MSP, w ramach $cistych konsultacji z unijnymi
stowarzyszeniami MSP, izbami handlowymi i przemystem, jak réwniez z innymi
wlasciwymi zainteresowanymi stronami, tak aby wspiera¢ ograniczanie biurokracji
i internacjonalizacje MSP;

20. nalega, by panstwa cztonkowskie ustanawiaty na szczeblu lokalnym pojedyncze centra
informacyjne, prowadzone we wspotpracy z przedsigbiorstwami unijnymi, tak aby MSP
mogly otrzymywac¢ w swoim wlasnym jezyku informacje, ktore nadawatyby si¢ do
natychmiastowego wykorzystania, na temat mozliwosci w zakresie eksportu/importu,
istniejacych barier w handlu (cet 1 barier pozataryfowych), ochrony inwestycji, przepiséw
W sprawie rozstrzygania sporéw, konkurentdéw, a takze zdobyly znajomo$¢ 1 zrozumienie
praktyk kulturowych i miedzyludzkich na rynkach panstw trzecich;
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21. apeluje o rozwijanie sieci laczacej MSP i duze przedsigbiorstwa europejskie, aby MSP
korzystaty z wiedzy fachowej, potencjatu eksportowego 1 zdolnosci innowacyjnych
duzych przedsigbiorstw;

22. wzywa Komisje do wspierania wymiany miedzy menadzerami unijnych MSP i MSP z
krajow trzecich, wzorowanej na programie ,,Erasmus dla mlodych przedsigbiorcow”
realizowanym na szczeblu Unii Europejskiej;

23. podkresla potrzebe rozwijania wspotpracy miedzy europejskimi MSP a
przedsiebiorstwami z panstw trzecich w celu ulatwienia wejScia na rynek oraz integracji z
rynkami trzecimi;

24. wzywa Komisj¢ i panstwa cztonkowskie do dalszego podnoszenia poziomu swiadomosci
wsrod europejskich MSP w zakresie negocjowanych obecnie umow handlowych oraz
otwierajacych si¢ przed MSP perspektyw inwestycji miedzynarodowych;

25. zacheca unijnych przedsigbiorcow i eksporteréw do aktywnego wykorzystywania
instrumentoéw ochrony handlu, takich jak procedury wnoszenia skarg w trybie
rozporzadzenia o barierach w handlu czy ewidencja skarg w bazie danych o dostgpie do
rynkow, tak aby zglasza¢ Komisji istotne szkody wynikajace z barier w handlu,

a w stosownych przypadkach umozliwi¢ jej wszczynanie z urzedu dochodzen
antydumpingowych oraz dochodzen dotyczacych cel wyrownawczych, w $cistej
wspolpracy z sektorem, w celu zminimalizowania ryzyka retorsji;

26. jest zdania, ze rownie wazne jak wspieranie MSP dazacych do internacjonalizacji jest
udzielanie im skutecznej ochrony przed nieuczciwymi praktykami handlowymi ze strony
krajow partnerskich UE; uznaje internacjonalizacj¢ 1 ochron¢ za dwa nieodtgczne
elementy procesu globalizacji;

27. wzywa Komisje do nalezytego uwzglednienia lepszego dostepu MSP do procedur
antydumpingowych i antysubsydyjnych podczas przeprowadzania reformy unijnych
instrumentoéw ochrony handlu;

28. wzywa Komisje do wiaczenia MSP w proces tworzenia norm miedzynarodowych
(np. ISO), poniewaz zmiany w systemach regulacyjnych maja bezposredni wptyw na ich
rentowno$¢; podkresla, ze zajecie si¢ problematyka nieuzasadnionych barier
pozataryfowych musi by¢ postrzegane jako jeden z najwazniejszych priorytetow Komisji,
w szczegblnosci poprzez harmonizacje norm technicznych w oparciu o wlasciwe
standardy miedzynarodowe;

29. wzywa Komisj¢ do zwracania uwagi na powszechnie wystepujace i uporczywe problemy,
o ktorych mowa we wszelkich wielostronnych 1 dwustronnych porozumieniach
handlowych, zwtaszcza w umowach o wolnym handlu zaréwno z krajami
uprzemystowionymi, jak 1 z krajami o gospodarkach wschodzacych, oraz do
dopilnowania, by w ramach WTO problematyce barier pozataryfowych poswigcano co
najmniej tyle samo uwagi co obecnie kwestii zniesienia cet;

30. ubolewa nad tym, ze europejskim przedsigbiorstwom, zwtaszcza MSP, nie udostepniono

konkretnych §rodkéw umozliwiajacych skuteczne przeciwdzialanie naruszeniom praw
wlasnosci intelektualnej; z zadowoleniem przyjmuje decyzje Komisji o przedstawieniu
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31.

32.

33.

34.

35.

propozycji przegladu dyrektywy w sprawie stosowania praw wtasnos$ci intelektualne;j;
wzywa Komisje i panstwa cztonkowskie do poprawy ochrony praw witasnosci
intelektualnej we wszystkich odpowiednich wielostronnych organizacjach (WTO,
Swiatowej Organizacji Zdrowia oraz Swiatowej Organizacji Whasnosci Intelektualne;j);

zaznacza, ze MSP s3 podatne na wahania cen; wzywa dlatego Komisje do podjecia
aktywnych dziatan na szczeblu unijnym oraz na forach miedzynarodowych, jak np. G20,
na rzecz przeciwdziatania szkodliwym spekulacjom finansowym w odniesieniu do
produktow spozywczych 1 surowcow;

wzywa Unie do petnego wykorzystania mozliwosci inwestycyjnych dla MSP z UE, ktére
sg zwigzane z europejska polityka sgsiedztwa, ze szczegdlnym uwzglednieniem inwestycji
transgranicznych w krajach objetych Partnerstwem Wschodnim oraz partnerstwem z
potudniowym regionem Morza Srodziemnego; podkresla, ze mozliwo$ci inwestycyjne w
tych obszarach powinny znaczaco przyczyni¢ si¢ do zaspokajania spoteczno-
gospodarczych potrzeb ludnosci danych krajow 1 promowania trwatego rozwoju
gospodarczego, poglebionej wspodtpracy regionalnej i stabilizacji w regionie;

uwaza, ze Komisja 1 Europejska Stuzba Dzialan Zewnetrznych powinny wypracowac
synergie, tak aby dalej udoskonala¢ dzialania unijnej dyplomacji handlowej prowadzone
na calym $wiecie;

apeluje, by UE opracowata ambitng wspolng polityke przemystowa bazujaca na
wspieraniu badan naukowych i1 innowacyjnosci, korzystajaca z innowacyjnych metod
finansowania, np. z obligacji projektowych, i wspierajaca rozwoj MSP, zwlaszcza dzieki
dostgpowi do zamodwien publicznych, co ma pozwoli¢ na zachowanie konkurencyjnosci
wobec nowych waznych podmiotow przemystowych i badawczych;

zobowigzuje swojego przewodniczacego do przekazania niniejszej rezolucji Radzie oraz
Komisji.
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UZASADNIENIE

I. Wprowadzenie

W niniejszym sprawozdaniu z wlasnej inicjatywy skoncentrowano si¢ na matych i srednich
przedsiebiorstwach (MSP), ktore sg zainteresowane eksportowaniem, importowaniem

1 inwestowaniem poza granicami jednolitego rynku UE. Zgodnie z komunikatem Komisji
Europejskiej ,,Mate przedsigbiorstwo, wielki §wiat — nowe partnerstwo na rzecz pomocy MSP
w wykorzystaniu szans na $wiatowych rynkach” z dnia 9 listopada 2011 r. matymi i $rednimi
przedsiebiorstwami nazywane sg dalej przedsigbiorstwa unijne, ktére sa niezalezne od duzych
przedsigbiorstw 1 korporacji wielonarodowych, o liczbie pracownikow ponizej 250,

o rocznych obrotach nieprzekraczajacych 50 mln euro oraz o rocznej sumie bilansowej
mniejszej lub rownej 43 min euro. Komisja Europejska szacuje, ze na jednolitym rynku UE
dziatalno$¢ prowadzi okoto 23 milionow MSP.

Unijne MSP zapewniaja 75% miejsc pracy w sektorze prywatnym, a na przestrzeni ostatnich
pieciu lat przyczynity si¢ do powstania 80% wszystkich nowych miejsc pracy. Zaskakujace
jest zatem, ze zaledwie 25% MSP prowadzi dziatalno$¢ poza granicami panstwa
cztonkowskiego swojej siedziby, za$ tylko 13% aktywizuje si¢ na rynkach poza UE poprzez
eksport. Liczba MSP zaangazowanych w bezposrednie inwestycje zagraniczne jest rowniez
ograniczona.

Mozna przedstawié kilka czynnikow, aby wyjasni¢ przyczyny braku internacjonalizacji MSP.
U podstaw tego problemu leza dwa kluczowe aspekty. Po pierwsze unijne MSP stajg wobec
trudnosci z uzyskiwaniem informacji na temat rynkow zagranicznych oraz mozliwosci

z zakresu wymiany handlowej i inwestycji za granicg. Po drugie wielu MSP brakuje kapitatu
na rozpoczecie dzialalnosci w wymiarze Swiatowym, co obejmuje finansowanie
transgranicznej aktywnosci gospodarczej. Jako sprawozdawca podjatem si¢ rozwing¢ te dwie
kwestie 1 zasugerowac konkretne rozwigzania w celu przezwyci¢zenia tych problemow i
umozliwienia unijnym MSP zwiekszenia ich konkurencyjno$ci w wymiarze $§wiatowym.
Wszystkie te zagadnienia stanowig cze$¢ nowej unijnej polityki handlowej i inwestycyjne;.

I1. Dostep do informacji

Zgodnie z ,, Tablica wynikow OECD w sprawie finansowania MSP i przedsigbiorczoci”

z dnia 19 kwietnia 2012 r.! dostep do finansowania byl, obok dostepu do informacji o rynku,
jednym z najpowazniejszych probleméw, wobec jakich stawaty MSP w pierwszej potowie
2009 r. Dostep do szczegdtowych informacji o rynku jest bez watpienia jednym ze wstgpnych
warunkow udanej internacjonalizacji. Informacje te dotyczg szeregu zagadnien, od przegladu
sytuacji politycznej w kraju prowadzenia dziatalnosci do badan rynkowych odnoszacych si¢
do socjoekonomicznych wskaznikéw z zakresu szans rynkowych, w tym cech szczegolnych
potencjalnych klientow.

Regularnie aktualizowane dane na temat kursow wymiany walut, pewnosci prawa, prawa

! Tablica wynikéw OECD, 19 kwietnia 2012 r., http://www.oecd-ilibrary.org/industry-andservices/financing-smes-and-
entrepreneurship 9789264166769-en.
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pracy, a wreszcie mozliwosci w zakresie finansowania wymiany handlowej maja kluczowe
znaczenie dla MSP. Czynniki te sa jeszcze wazniejsze dla mikroprzedsigbiorstw, szczegdlnie
wowczas, gdy po raz pierwszy wchodzg one na rynki zagraniczne i starajg si¢ zidentyfikowac
odpowiednie szanse biznesowe. Mikroprzedsigbiorstwa, jako najmniejsze podmioty sposrod
MSP, dysponuja najmniejszymi zasobami i na ogét uchodza za podmioty, ktére przynosza
mniejsze zyski niz MSP, duze przedsigbiorstwa i migdzynarodowe korporacje. W zakresie
wspierania rozwoju dziatalnosci gospodarczej oraz internacjonalizacji sa one w jeszcze
wigkszym stopniu uzaleznione od dostepu do odpowiednio dopasowanych informacji.

Aby zatem zwigkszy¢ 0gdlng swiadomos¢ w kwestii potrzeb mikro- oraz matych 1 srednich
przedsigbiorstw, bardzo wazne jest tez ulepszenie procesu zbierania informacji i danych
statystycznych na temat wyzwan, wobec jakich stajg mikroprzedsiebiorstwa. Obejmuje to
dostep do finansowania w celu wspierania internacjonalizacji, lecz takze mechanizm dzielenia
si¢ istniejacg wiedzg fachowg na temat mozliwych rozwigzan, ktére moga stanowi¢ dla
mikroprzedsigbiorstw wsparcie w przezwyci¢zaniu aktualnych problemoéw na szczeblu
krajowym 1 UE badZ migdzynarodowym, szczeg6lnie w krajach OECD.

I11. Dostep do kapitalu

Dostep do kapitatu oraz do adekwatnego, zwigzanego z handlem wsparcia finansowego ma
zasadnicze znaczenie dla mikroprzedsiebiorstw, ktore chcg aktywnie wlaczy¢ sie

w dziatalnos¢ eksportowa 1 importowa. Ma to tez zasadnicze znaczenie z punktu widzenia
inwestycji na rynkach w panstwach trzecich, a takze zwigkszania zdolnosci tych podmiotow
do przetrwania w obliczu konkurencji mi¢dzynarodowe;.

W zwigzku z tym, jako sprawozdawca, z zadowoleniem przyjmuje wszystkie istniejace
europejskie instrumenty finansowe, takie jak Program ramowy na rzecz konkurencyjnosci

1 iInnowacji 1 jego system mikrokredytow, finansowe inicjatywy Europejskiego Banku
Inwestycyjnego (EBI) oraz Europejskiego Funduszu Inwestycyjnego (EFI), mozliwosci
nawigzywania kontaktow w ramach Forum Finansowego MSP, wsparcie udzielane na
szczeblu UE na rzecz badan i rozwoju, a wreszcie $rodki dla MSP przekazywane z unijnego
Funduszu Spo6jnosci i funduszy strukturalnych. Wszystkie te srodki przyczyniajg si¢ do
rozwoju i stabilnego wzrostu przedsigbiorstw unijnych. Ubolewam jednak, ze bardzo niewiele
uczyniono, aby zapewnié fundusze skierowane bezposrednio do MSP, ktére musza korzystaé
z posrednikéw finansowych, takich jak banki, aby uzyska¢ dostep do finansowania

w panstwach cztonkowskich UE. Ubolewam ponadto, ze spo$réd wspomnianych wyzej
programéw wsparcia MSP bardzo nieliczne, jesli w ogéle ktorekolwiek z nich, s3 konkretnie
ukierunkowane na handel migdzynarodowy czy tez inwestycje w panstwach trzecich.

Uwzgledniajac powyzsze, doceniam, ze Komisja Europejska postanowita ostatnio wesprzec¢
male przedsigbiorstwa prowadzace dziatalnos$¢ poza panstwami cztonkowskimi, w ktorych
znajduja si¢ ich siedziby, poprawiajac ich dostgp do rynkow dzigki opracowaniu na lata
2014—2020 Programu na rzecz konkurencyjnosci przedsiebiorstw i MSP (COSME), ktéry
bedzie stanowi¢ kontynuacje Programu ramowego na rzecz konkurencyjnosci i innowacji.

W przypadku tego ostatniego programu planowany budzet wynosi 2,5 miliarda euro, co
pozwoliloby zapewni¢ wsparcie, w tym na internacjonalizacj¢, dla okoto

40 000 przedsigbiorstw. Niemniej jednak, w mojej opinii, wiele jeszcze nalezy zrobi¢, aby
mozliwe bylo czerpanie pelnych korzys$ci z postlizbonskiej polityki handlowej 1 inwestycyjnej
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UE. Poniewaz obecnie zarowno wymiana handlowa, jak i bezpos$rednie inwestycje
zagraniczne lezg w wylacznej gestii Unii, nalezy polozy¢ wigkszy nacisk na wszechstronne
dziatania w ramach wspolnej polityki handlowej UE.

To dlatego Komisja powinna rozwazy¢ ustanowienie unijnego narze¢dzia eksportu-importu
(EU EXIM). Powinno ono bazowac¢ na istniejacych formach wsparcia w zakresie
finansowania handlu, ktore sa dostgpne w niektorych panstwach cztonkowskich UE,

1 umozliwia¢ wymiang najlepszych praktyk krajowych oraz rozwigzan stosowanych w ramach
polityki rzadowej, aby poprawi¢ dostep MSP i mikroprzedsigbiorstw do finansowania. Taka
inicjatywa moze przyczyni¢ si¢ do wdrozenia skutecznej ,,strategii wyjscia” z przeciggajacego
si¢ $wiatowego kryzysu finansowego, gospodarczego i spotecznego, jak réwniez z trwajacego
kryzysu dtugu publicznego w strefie euro, a jednoczesnie stymulowac trwaty wzrost
gospodarczy i tworzenie miejsc pracy.

Narzedzie EU EXIM powinno, w mojej opinii, zapewniaé MSP, a w stosownych przypadkach
mikroprzedsigbiorstwom, dodatkowe wsparcie, ktore bytoby udostepniane tym podmiotom za
posrednictwem agencji kredytéw eksportowych w danym panstwie cztonkowskim. W oparciu
o oficjalnie wspierane systemy kredytéw eksportowych obejmujace w réznych panstwach
cztonkowskich UE przepisy szczegolne w sprawie MSP prowadzacych dziatalnosé
eksportowg to dodatkowe wsparcie mogloby, w stosownych przypadkach, sktadac si¢

z nast¢pujacych ustug:

- kapitatu zalagzkowego;

- pozyczek specjalnych dla nowych przedsigbiorstw (np. pozyczek o preferencyjnej stopie
oprocentowania (pozyczki uprzywilejowane) lub statej stopie oprocentowania przez caly
okres splaty kredytu);

- krotkoterminowego kapitatu obrotowego i refinansowania;

- gwarancji kredytowych;

- gwarancji eksportowych;

- wspotinansowania (przy wykorzystaniu kapitatu wlasnego przedsiebiorstw badz
finansowania ze zrodet prywatnych (np. pozyczek bankowych));

- posrednictwa kredytowego;

- kapitatu wysokiego ryzyka i finansowania kapitatowego,

- zwolnien 1 odroczen podatkowych (przynajmniej dla mikroprzedsigbiorstw i nowych
przedsigbiorstw);

- doradztwa biznesowego, w tym doradztwa prawnego 1 podatkowego;

- oficjalnie wspieranych systemow kredytow eksportowych bazujacych na najlepszych
praktykach istniejacych

- oficjalnie wspieranych systemow kredytow eksportowych bazujacych na najlepszych
praktykach istniejacych agencji kredytow eksportowych w panstwach cztonkowskich UE,
takich jak ubezpieczenia kredytow eksportowych (na przyklad od ryzyka kursowego) i
gwarancji kredytow eksportowych (na przyktad w celu wyeliminowania handlowego lub
politycznego ryzyka nieuiszczenia zaplaty).

Wspomniane §rodki moga tez spowodowaé wigksze zaangazowanie sektora prywatnego
w finansowanie powigzane z MSP oraz wsparcie internacjonalizacji, na przyktad poprzez
zabezpieczanie kredytow eksportowych przez prywatnych ubezpieczycieli.

Odnoszac si¢ do mikroprzedsigbiorstw europejskich, mozna jedynie podkresli¢, jak wazny
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jest dla nich dostep do kapitatu zalagzkowego w poczatkowej fazie dzialalnos$ci, jak rowniez
do mikrokredytéw (mikropozyczek) w ramach catego cyklu dziatalno$ci gospodarczej, tak
aby dokona¢ podziatu ryzyka prowadzenia tej dziatalnosci. W zwigzku z tym sprawozdawca
uwaza, ze zaré6wno instytucje mikrofinansowe, jak 1 fundusze na rzecz przedsigbiorczos$ci
spotecznej moga odgrywac pozytywna role w stwarzaniu szans biznesowych, z ktorymi
powigzane sg tez wazne cele spoleczne, etyczne i srodowiskowe, a takze generowac wzrost
ze szczebla lokalnego.

Na koniec nalezy podkresli¢, ze wszystkie mikroprzedsigbiorstwa powinny korzystaé

z uproszczonej procedury sktadania wnioskéw o wspomniane wyzej ustugi oraz z szybkiego
przetwarzania tychze wnioskow, nie tylko aby oszczedzi€ czas, lecz takze aby zmniejszy¢
pewne obcigzenia finansowe, jakie spoczywajg na tych podmiotach w zwigzku z procesem
aplikacyjnym.

IV. Whnioski

Celem zalecen sformulowanych w niniejszym sprawozdaniu jest poprawa jako$ci informacji
udostepnianych MSP oraz mikroprzedsiebiorstwom i dotyczacych mozliwosci w zakresie
pozyskiwania funduszy oraz instrumentow finansowania handlu, ktore istniejg zarowno na
szczeblu krajowym, jak i UE. Mozna mie¢ nadzieje, ze dzigki pomocy tego typu MSP

1 mikroprzedsigbiorstwa przezwyci¢za bariery w handlu, ktore ograniczaja dostep
przedsiebiorstw unijnych do rynkow panstw trzecich. Ponadto nalezy si¢ spodziewac, ze
dodatkowe dopasowane narz¢dzie w obszarze importu/eksportu umozliwi im petne
wykorzystanie potencjalu w zakresie wzrostu 1 tworzenia miejsc pracy, ktory jest wynikiem
internacjonalizacji.

PE492.903v02-00 16/17 RR\918451PL.doc

PL



WYNIK GLOSOWANIA KONCOWEGO W KOMISJI

Data przyjecia 6.11.2012
Wynik glosowania koncowego +: 23
o é
Poslowie obecni podczas glosowania William (The Earl of) Dartmouth, Maria Badia i Cutchet, Marielle de
koncowego Sarnez, Yannick Jadot, Metin Kazak, Franziska Keller, Bernd Lange,

David Martin, Paul Murphy, Franck Proust, Godelieve Quisthoudt-
Rowohl, Helmut Scholz, Peter Stastny, Robert Sturdy, Gianluca Susta,
Henri Weber, Jan Zahradil

Zastepca(y) obecny(i) podczas Josefa Andrés Barea, Catherine Bearder, George Sabin Cutas, Béla
glosowania koncowego Glattfelder, Syed Kamall, Pablo Zalba Bidegain

Zastepca(y) (art. 187 ust. 2) obecny(i) Edite Estrela, Jean-Paul Gauzes, Oldrich Vlasak
podczas glosowania koncowego

RR\918451PL.doc 17/17 PE492.903v02-00

PL



